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DURCH VORTRAGE

NEUE MANDANT:INNEN GEWINNEN

Rechtsanwaltin Dr. Anja Schafer, Karrierementorin fiir Juristinnen, Berlin

Kontinuierlich Vortradge zu halten ist fir viele
Anwdltinnen und Anwdlte die Moglichkeit, sich
als Expertin bzw. Experte offentlich sichtbar und
damit ,von sich reden” zu machen. Durch ihren
Expert:innenstatus und groflere Bekanntheit bzw.
Reichweite erreichen diese mehr Ziel-Mandan-
tinnen und -Mandanten. Dies ist jedoch nicht so
leicht getan. Erfahren Sie hier, wie Sie die Heraus-
forderung, Vortragende:r zu sein, meistern und
Ihre Auftritte fiir Networking und Akquise nutzen.

MACHEN SIE IHRE EXPERTISE SICHTBAR
UND BEKANNT

Expertin zu sein, bringt lhnen als Anwdltin nichts,
wenn niemand Sie fiir eine hdlt. Denn es gibt viele
Kolleginnen und Kollegen mit fundiertem Fachwis-
sen, doch nur wenige tragen ihr Know-how nach
aufden.

Fachvortrdge, Keynotes und Impulse sind eine
effiziente Moglichkeit, Ihre Rechts-/Sachkenntnis-
se unter Beweis zu stellen. Sorgen Sie also dafiir,
dass Sie kontinuierlich von den ,richtigen” Men-
schen wahrgenommen und gehort werden, indem
Sie jede Biihne zuerst zur Prdsentation lhrer Exper-
tise und danach fiir Networking und (Mandats-)
Akquise nutzen.

JETZT IST DER PASSENDE MOMENT
FUR DEN AUFTRITT!
Sind Sie bereit, Ihr Fachwissen nach aufien zu tragen?
Falls nicht, dann warten Sie wie viele Kolleg:innen
noch immer auf den passenden Auflenauftritt.

Beginnen Sie besser friiher als spdter mit lhrer
Vortragstatigkeit! Sobald Sie Ihr Fachthema oder
Spezialgebiet gefunden haben, gehen Sie in die Of-
fentlichkeit. Spdtestens nach zwei bis drei Jahren im
Beruf gilt es, Ihre stetig wachsende Expertise, zu-
ndchst intern, spdter auch extern vor Mandantinnen
und Mandanten sichtbar und bekannt zu machen.

Bescheidenheit ist hier fehl am Platz! lhre beruf-
liche Tatigkeit bietet Ihnen mit Gesetzesdnderun-
gen, Gerichtsentscheidungen oder Spezialfdllen die
Grundlage fiir Vortragsthemen. Selbstverstandlich
haben Sie zu Ihrem Fachthema substanziell etwas
beizutragen, so dass bis dato noch nicht alles gesagt
sein kann.

Stetige Sichtbarkeit ist notwendig, um als
Expert:in tatsdchlich bekannt und anerkannt zu wer-
den. Ergreifen Sie daher jede, sich lhnen bietende

Chance, |hr (Fach-)Wis-
sen digital oder analog
zu prasentieren.

BIETEN SIE

IHREM PUBLIKUM

EINEN MEHRWERT

Geben Sie lhrem Publikum einen guten Grund, Ih-
nen - moglichst bis zum Schluss - aufmerksam
zuzuhoren. Bieten Sie lhnen im Vortrag genau die
Losung, die diese suchen.

Meist sprechen Anwadltinnen und Anwdlte zu
Fachpublikum oder juristischen Laien. Entspre-
chend sollte auch die Rede gestaltet sein. Befas-
sen Sie sich vorab mit deren Herausforderungen
bzw. Fragen. Bieten Sie in lhrem Vortrag prak-
tikable Losungsvorschldge fir rechtliche Prob-
leme oder bestimmte Sachverhalte und damit
den entsprechenden Mehrwert. Machen Sie lhre
(Losungs-)Ansdtze nachvollziehbar, verstdndlich
sowie transparent und unterstitzen Sie so |hr Pu-
blikum dabei, sich eine eigene Meinung zum jewei-
ligen Thema zu bilden.

DIE AUFMERKSAMKEIT DES PUBLIKUMS
GEHORT IHNEN

Sie haben eine Vortragsldnge Zeit, lhre Kompe-
tenz zu zeigen, Fragen aufzuwerfen und zu be-
antworten sowie Vertrauen aufzubauen. Nutzen
Sie lhre Redezeit gut, um aktiv das Bild zu beein-
flussen, welches Sie als Expertin bzw. Experte und
(Anwalts-)Personlichkeit beim Publikum hinterlas-
sen wollen. An dessen Riickmeldungen merken
Sie, ob Ihnen dies gut gelungen ist. Denn mit dem
Ende des Vortrags ist es flr Sie noch nicht vorbei.

Nun beginnt der zweite wichtige Part: Net-
working und Akquise. ldealerweise schaffen Sie
bereits in Ihrer Rede Anknipfungspunkte fiir den
Austausch danach. Sprechen Sie aktiv an, dass Sie
fur Fragen usw. im Nachgang zur Verfiigung ste-
hen. Nutzen Sie diese Zeit noch einmal bewusst
fur Ihre Sichtbarkeit als Expertin oder Experte und
den Aufbau von Kontakten.

Strategisch angegangen wird eine kontinuier-
liche Vortragstatigkeit Ihrem Status als Expertin
oder Experte, lhrem Netzwerk sowie lhrer Akqui-
se einen ordentlichen Schub verleihen. Vorausge-
setzt, Sie ,erobern” regelmafig die Biihne.
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