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ALS EXPERTIN SICHTBAR — EIN RUCKBLICK ZUM
ERSTEN , JURISTINNEN NETZWERKEN ... BARCAMP*

Dr. Karen Frehmel-Kiick

.Der Ball liegt bei Thnen!” — Dieser Appell von Prof. Dr.
Mandy Risch-Kerst am Ende ihrer Keynote ,4 gewinnt —
Auf den Sdulen des Netzwerkens zum Erfolg” brachte das
Motto des ,Juristinnen netzwerken ... BarCamp” auf den
Punkt, welches da lautete: ,Als Expertin sichtbar”. Dieses
von Rechtsanwiltin & Business Coach Dr. Anja Schifer
organisierte Networking-Event von, mit und fiir Juristin-
nen fand zum ersten Mal am 30. September 2022 in der
Berliner RA-MICRO-Anwaltslounge statt.

»Ein Netzwerk allein bedeutet nicht automatisch Erfolg. Viel
wichtiger ist es, an sich zu glauben und entsprechende Chancen
zur Sichtbarkeit der eigenen Expertise schnell zu ergreifen®

Nicht nur mit ihrem Appell, sondern auch mit der Schilde-
rung ihrer persénlichen Kanzleigeschichte lud die Anwal-
tin Risch-Kerst die BarCamp-Teilnehmerinnen ein, mutig
den eigenen Weg zu gehen und als Expertin immer wieder
sichtbar zu werden, zu sein und zu bleiben. Die Event-
rechtsspezialistin und Expertin fiir ,Ambush Marketing”
ist selbst ein Erfolgsbeispiel dafiir. Mit 28 Jahren grundete
sie ihre Kanzlei-Kooperation ,EVENTLawyers” — ein mitt-
lerweile sehr erfolgreiches Anwaltinnen-Netzwerk. Die-
ses beridt deutschlandweit Mandanten und Mandantinnen
aus der Veranstaltungs-, Sicherheits- und Kreativwirt-
schaft. Mit drei weiteren ,EVENTLawyers” als Bieterge-
meinschaft erhielt Risch-Kerst den Zuschlag zur Beratung
des Landes Berlin im Rahmen der SportgroBveranstaltung
EURO 2024 - ein Netzwerkerfolg, iiber den auch schon das
Berliner Anwaltsblatt im Heft 6/2022 auf den Seiten 201-
204 berichtete. Dass dieser auch eine Herausforderung ist,
dessen ist sie sich bewusst: ,Ein Netzwerk allein bedeutet
nicht automatisch Erfolg. Viel wichtiger ist es, an sich zu
glauben und entsprechende Chancen zur Sichtbarkeit der
eigenen Expertise schnell zu ergreifen.”

Fir viele der mehr als 20 Teilnehmerinnen der ein-
tdgigen Veranstaltung war das Besondere das Format als
BarCamp. Diese unter Juristinnen nur wenig bekannte
Veranstaltungsform bot jeder Kollegin die Moglichkeit,
sich zum einen aktiv in die inhaltliche Gestaltung der
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Agenda einzubringen und die eigene Expertise zu teilen.
Zum anderen konnte sich jede Teilnehmerin aber auch
ihr individuelles Event-Programm aus den von anderen
angebotenen Beitragen zusammenstellen. Folglich war
die Qual der Wahl mit zwolf unterschiedlichen Work-
shops und Austauschformaten am Nachmittag des Bar-
Camps alles andere als einfach.

Ankica Dronjic-Zymelka zeigte, wie Anwiéltinnen
durch ,Client Listening” wirklich erfahren kénnen, was
ithre Mandanten und Mandantinnen denken bzw wol-
len, um so die Mandatsbeziehung nachhaltig zu stirken.
Dr. Hannah Rubin gab Einblicke in die ,Diversitdt im
Kanzleiumfeld aus religiésen Griinden” und damit in die
Herausforderungen von religidsen Traditionen und Vor-
schriften geprigter Anwiltinnen. Andrea Brandenburg
verriet in ihren Einsteigerinnen-Tipps, warum nicht nur
unter Anwélten und Anwdltinnen Golf ein guter Einstieg
ins Networking ist.
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Dem Motto entsprechend ,Als Expertin sichtbar” gaben
Ann-Kristin Lochmann und ich einen kleinen Einblick
in unser Expertinnen-Gebiet: M&A-Transaktionen am
Lebenszyklus eines Unternehmens von der Griindung
bis zum Exit oder IPO aus gesellschaftsrechtlicher und
steuerlicher Perspektive. Auch fiir dieses schwerer ver-
dauliche Thema fanden sich Interessentinnen.

Die ganze Bandbreite der Impulse und Vortrige zeigt
auch eine der besonderen Stidrken des BarCamps: Vielfalt
und Aufgeschlossenheit aller Teilnehmerinnen und eine
sehr inklusive und bestirkende Atmosphire. Besonders
im Gedichtnis bleibt sicher allen Teilnehmerinnen die
eingangs von Dr. Anja Schifer vorgestellte Statistik dazu,
in welchem Malfi Sichtbarkeit, Netzwerken und fachliche
Expertise zum beruflichen Erfolg beitragen. So viel sei
verraten: Es lohnt sich, Zeit und Energie in die Themen
Sichtbarkeit und Netzwerken zu investieren.
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